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1. Procure evitar 

cualquier progra-

ma que se enfo-

que más en la in-

corporación de 

nuevas personas 

en lugar de la 

venta de un pro-

ducto o servicio a 

un consumidor fi-

nal. Esto es, si la 

oportunidad de in-

gresos se deriva 

principalmente de 

conseguir más 

participantes o 

vendedores en lu-

gar de con la ven-

ta de un producto. 
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2. Dude de aque-

llos planes o pro-

gramas que dicen 

que va a ganar di-

nero a través de 

un crecimiento 

continuo de su 

"línea descenden-

te", esto es, las 

comisiones sobre 

las ventas realizadas 

por los nuevos distri-

buidores o por la per-

sonas que usted in-

corpora al programa, 

en vez de ganar dine-

ro por sus propias 

ventas. 
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3. Tenga cuidado 

cuando se le pre-

senta "testimonios" 

de otros vendedo-

res o distribuidores. 

Estas historias "de 

éxito" rara vez re-

flejan la realidad. 

4. Tómese el tiempo ne-

cesario para revisar los 

documentos o contratos 

que deba firmar para 

vincularse a un progra-

ma multinivel.                      

Si es necesario, pida 

orientación a un amigo 

bien informado, un con-

tador o un abogado de 

su confianza. 
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5. Tenga cuidado 

cuando los pro-

ductos o servicios 

son simplemente 

vehículos para la 

contratación. Los 

productos pueden 

ser trucos para 

simplemente comprometerlo a incorporar más 

personas al plan o programa. 

6. Cuestiónese 

cuando no hay un 

producto o servi-

cio que se vende 

a los demás, o si 

lo que se vende 

es especulativo o 

parece tener un 

precio irreal. Si 

usted no entiende cómo va a ser compensado, 
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7. Tenga presente 

que los esquemas pi-

ramidales además de 

ser ilegales, son una 

pérdida de dinero y 

tiempo. Los esque-

mas piramidales es-

tán basados en la in-

corporación de nue-

vos miembros que 

traigan dinero, los 

cuales colapsan 

cuando el grupo de 

posibles vinculados 

empieza a desapare-

cer, haciendo que es-

ta se derrumbe, y la 

mayoría de la gente 

pierda su dinero, a ex-

cepción de unos po-

cos que se encuen-

tran en la parte supe-

rior de la pirámide. 

 


